Diario

Mercurio de Santiago

Pagina B4

Economia y negocios

29/05/2023

Startup chilena de renting automotriz opera desde hace un afio:

Family office de Andrdnico
Luksic y dos fondos de

venture capital lideran ronda
de Witt por US$ 2 millones

MARIZA COMINETTI

Con solo un afio en el mercado, la
startup de renfing automotriz Wift ya
cuenta con operaciones desde Antofa-
gasta hasta Puerto Montt, ademds de
una flota de 250 vehiculos y unequipo
de 16 personas, entre las cuales se en-
cuentran los cuatro cofundadores: Ro-
drigo Hemando, Clemente Ochaga-
via, Joaquin Casas y Carlos Oliveira,
todos anteriormente involucrados de
alguna forma en el mundo automotor.

Esto tiltimo es algo que recalcan los
socios en la hasta ahora exitosa senda
de emprender y que también se refleja
en la capacidad de atraer inversionis-
tas en medio de una ola de desacelera-
cion en la industria del capital de ries-
zo. Precisamente, hace unas semanas
lograron cerrar una nueva ronda de fi-
nanciamiento por US$ 2 millones, con
lo cual totalizaron aportes por US$ 10
millonesen su primer afio, provenien-
tes tanto de inversionistas dngeles co-
mo de deuda a través del venfure debf
de BTG Pactual y ahora de capital.

El levantamiento fue liderado porel
farily office de Andrdnico Luksic, In-
versiones Consolidadas, junto condos
fondos: Morro Ventures de Costa Rica
v el local Chile Ventures.

“Estamos en proceso de crecimiento
v necesitamos un capital importante
pata potenciar el equipo, las operacio-
nes y la teanologia para seguir fortale-
ciendo los cimientos de Wift y asi po-
der escalarloenlaregicn”, afirma Cle-
mente Ochagavia, co-CEO de la star-
tup, quien afiade que “se viene un afio
muy desafiante, porque estamos a
punto de empezar un proceso de ex-

Por medio de un modelo de arriendo de automdviles por suscripcion, la firma busca
consolidar su presencia en Chile, para luego salir al extranjero a fines de afio, donde
México y Pert son los mercados que estdn entre sus prioridades.
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Los cofundadores Rodrigo Hernandb,

Clemente Ochagavia, Joaquin Casas y CarloOIi—

veira, junto al equipo de profesionales de Wift.

pansién firme, ya que estamos cerran-
do alianzas con distintos actores loca-
les que creemos que van a potenciar
mucho este negocio, tanto en el creci-
miento en Chile como también en
nuestro desemmbarco a otro pafs”.
Radrigo Hemando, también co-CEO
de Wift, complementa que estin proxi-
mos a cerrar alianzas con entidades fi-
narcierasque les permitancrecer enflota
yclientes, conel fin de concentrarse ellos
en el servicio de administiacion del mo-
delo basado en el arriendo de autos por
medio de una suscripeion, con todos los
servicios incluidos, como mantenciones,
seguro, permiso de circulacion, pagando
el dliente una cuota mensual segtn el ve-
hiculo y plazo que mds se ajuste asusne-

cesidades. Hoy cuentan con dos tipes de
suscripeidn Standar, con planesde 12, 24
0 36 meses, y Flex, conunmiimode tres
meses y renovables mensualmente.

“Laidea es que el capital que levan-
tamos vaya principalmente a desarro-
llar la operacidn de administrar estos
contratos de suscripeidn y no a finan-
ciar el activo (auto), que es muy inten-
sivo en capital”, precisa Hernando.

Sobre la expansicn a nuevos merca-
dos, Ochagavia adelantaque estdneva-
luando México y Pert, con la intencidn
de llegar al primero de ellos a fines de
2023 oinicios de 2024. La idea, agrega,
esentrar con pariners, yasean operado-
res locales como también multinacio-
nales con presencia regional.




